
Infinidat Business FLX

El almacenamiento es la parte más crítica de su infraestructura de TI y, a medida que toma decisiones estratégicas, resulta 
fundamental ajustar las necesidades de su plataforma de almacenamiento empresarial a su presupuesto. El objetivo de 
Infinidat consiste en facilitar esta tarea. Infinidat Business FLX está diseñado para ser como nuestros productos y los valores 
de nuestra empresa, es decir, fácil de usar y de trabajar con él. Asimismo, puede habilitar el mejor soporte de «guante 
blanco» a medida que trabaja con nuestros equipos de expertos para decidir cómo usar de forma óptima el almacenamiento 
para su empresa.

Normalmente, existen tres formas en las que las empresas compran almacenamiento. Hemos diseñado Infinidat Business 
FLX para cubrir las necesidades de la mayoría de los clientes. Ante todo, facilitamos el uso del almacenamiento en una 
variedad de niveles.

Nuestras plataformas de almacenamiento cuentan con la tecnología de InfuzeOS™. ¿Por qué es esto importante? Utilizamos 
un modelo donde todas nuestras capacidades básicas son «todo incluido», sin costes de licencias, lo que significa 
que obtiene la misma funcionalidad, servicios de datos, ciberprotección y facilidad de uso en toda nuestra plataforma 
de almacenamiento. ¡Su trabajo será aún más fácil! Es posible que otros proveedores tengan entornos operativos 
completamente diferentes, con distintos servicios de datos, disponibilidad y capacidades de soporte. Algunos pueden 
incluso carecer de servicios de datos y de ciberresiliencia, lo que resulta aún más importante en la actualidad. Esta situación 
añade una complejidad y un tiempo que los recursos de TI simplemente no tienen. Infinidat con InfuzeOS acaba con estas 
preocupaciones. He aquí las tres formas en que pueden usarse nuestras plataformas de almacenamiento empresarial:

H O JA  D E  DATOS

Gastos de capital (CapEx)
Se trata de la forma más tradicional de adquirir su 
almacenamiento. Es fácil. Lo compra y es suyo. Este método está 
disponible en toda nuestra cartera de productos y se basa en una 
compra de InfiniBox o InfiniGuard con plena capacidad. InfiniBox 
SSA ofrece una opción flexible y escalable, en la que puede 
empezar con tan solo el 60 % de la capacidad total disponible 
en un modelo particular. A continuación, puede aumentar esa 
capacidad al 80 % o directamente al 100 %, según sea necesario.  
También se incluyen InfuzeOS «todo incluido» y nuestra 
tecnología de ciberresiliencia básica InfiniSafe®. 

Capacidad bajo demanda (COD)
COD es CapEx, pero con una gran diferencia. La diferencia es 
que, si quiere toda la capacidad de inmediato, pero no quiere 
pagarla en su totalidad en ese momento, puede hacerlo a medida 
que aumenta su almacenamiento. Este método convierte la COD 
en una potente opción para ayudarle a gestionar su presupuesto. 
La COD le permite ser el propietario de su activo, pero también 
comprar la capacidad básica que necesita hoy y adquirir su 
capacidad adicional en el transcurso del tiempo. Si la capacidad 
adicional ya está disponible en la plataforma, simplemente se 
activa, y listo. Si tiene un InfiniBox SSA parcialmente poblado que 
debe escalarse, también puede realizar fácilmente esta acción. 
Un ingeniero de Infinidat lo visitará, añadirá de forma no disruptiva 
la capacidad de almacenamiento necesaria y listo. 

FLX
FLX es nuestro modelo completo de consumo con gastos 
operativos (OpEx). Si su empresa tiene una iniciativa 
presupuestaria o está diseñada para usar su almacenamiento 
como servicio (STaaS), esta opción es ideal para usted. Infinidat 
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«Lo que me gusta del modelo 
de precios y licencias de 

Infinidat es que es predecible, 
claro y sencillo, además de 
incluir todas las funciones y 
funcionalidades. Se trata de 
algo único en este sector».

 
Responsable de Producto 

y de la Nube, Sector 
tecnológico

Infinidat Business FLX

Soporte, servicio y acuerdos de nivel de servicio (SLA)
Con independencia de cómo quiere que su empresa use sus recursos de 
almacenamiento, nunca renunciará a nada respecto al soporte que Infinidat 
preste a su empresa. Nuestros asesores técnicos (TA) y soporte galardonado le 
ofrecen un servicio de asistencia continuo y proactivo crítico para el éxito de su 
empresa. 

¡Lo mismo se aplica a nuestras garantías basadas en SLA! El rendimiento,  
el 100 % de disponibilidad y la ciberresiliencia del almacenamiento están ahí para 
demostrarle que respaldamos nuestros productos y le damos la confianza para 
usar las plataformas Infinidat para sus necesidades empresariales más críticas.

Infinidat vuelve a ser nombrado líder en Gartner 
Magic Quadrant por sexta vez y ha sido elegido 
como Gartner Peer Insights Customers’ Choice 
for Primary Storage Arrays por cuarta ocasión.*
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Nuestros clientes
dotará a su empresa de una plataforma de almacenamiento que satisfará sus 
necesidades de cargas de trabajo, al igual que los modelos CapEx y COD, pero 
no deberá preocuparse por ser el propietario del activo.  
Empezará con una capacidad básica, que será su punto de partida para la 
facturación. En cada período de medición, verá si ha utilizado más capacidad 
de su capacidad básica y podrá ajustarla correspondientemente, hacia arriba o 
hacia abajo, pero no por debajo del nivel básico. Por ejemplo, si, en el segundo 
mes, ha utilizado 50 TB más, se tomará en cuenta su capacidad básica más los 
50 TB adicionales, pero si, en el tercer mes, su uso real se reduce a 25 TB por 
encima de su capacidad básica, se tendrá en cuenta su capacidad básica más 
25 TB. Nunca pagará más de la capacidad que use realmente.

«El modelo de capacidad bajo 
demanda facilitó enormemente 

el aumento de nuestra 
capacidad a principios de este 
año, y fue mucho más sencillo 

que antes. Su equipo de soporte 
ha sido fantástico hasta el 

momento. En el momento en 
que presentamos la propuesta, 

estimamos una previsión de 
ahorro de 3 millones de USD  

en 5 años».
 

Norteamérica  
Servicios profesionales

*Gartner, Gartner Peer Insights «Voice of the Customer»: Primary Storage Arrays, Peer Contributors, 26 de abril de 2023 

Gartner Peer Insights Customers’ Choice constituye las opiniones subjetivas de reseñas de usuarios finales individuales, valoraciones y datos 
aplicados comparados con la metodología documentada; no representan los criterios de Gartner ni de sus afiliados, ni están respaldadas por estos.


